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4 Matos

* ADMINISTRADOR;

e ESPECIALISTA MBA EM GESTAO
ESTRATEGICA DE NEGOCIOS (FGV - RJ);

« MESTRE EM DESENVOLVIMENTO REGIONAL E
AGRONEGOCIOS;

e PALESTRANTE, CONSULTOR, EMPREENDEDOR, PROFESSOR
UNIVERSITARIO (PUC/PR), FOCADO EM BUSINESS E GENTE!



“O primeiro passo pra vencer €
acreditar que vocé pode”.
Jean Matos
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O profissional, do
N

Resiliente;
Tecnologico;
Com ética e valores;

Flexibilidade; As 10 caracteristicas dos
i .y 2 fissionais do f

Inovador, criativo e comunicativo; O
segundo a revista E

Sabe desaprender; Negécios — 2016/ago.

Sabe aprender;

Inteligente emocionalmente;

Competitivo leal;

Sabe se gerenciar; -\ ;
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1) 14 M Pesquisa “Agenda 2019”

 Realizada ap0s as eleicdes de 2018;

« Aponta as expectativas do empresariado brasileiro
para o governo eleito e os seus proprios negocios;

* Foram ouvidos representantes de 826 organizacdes de
32 segmentos econOmicos e cuja soma das receitas
totalizou R$ 2,8 trilhdes no ultimo ano (corresponde a
43% do PIB nacional).

« Destes representantes 66% ocupam posicoes de
presidentes, diretores, superintendentes e conselheiros;
e 23% sao gerentes.
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Expectativas para 0s negocios em 2019

As vendas irao

Os investimentos em equipamentos irao

Os treinamentos e investimentos
em qualificagdo irao

Os investimentos em pesquisas
e desenvolvimento irdo

Diminuir
muito

Diminuir

Manter

42%

37%

Aumentar Nao sei

Aumentar muito responder

69%

46%

53%

Taxa de resposta: 93%
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Expectativas para 0s negocios em 2019
Acdes ou investimentos para 2019, multipla escolha

60% Langar novos produtos ou servigos
5909/, Adotar novas tecnologias
499 Manter iniciativas de treinamento e formagao para 0s funcionarios

9 7 0/0 389, Criar iniciativas de treinamento e formagdo para 0s funcionarios

37% Incrementar a frente de P&D de produtos e/ou servigos
vio realizar algum

investimento 309 Substituir e/ou adquirir novas maquinas e equipamentos
259, Ampliar os pontos de venda

219% Manter tecnologias ja adotadas pela empresa

394, N&o vamos realizar nenhum tipo de agao ou investimento acima

Adquirir outra(s) empresa(s) 17%; Participar de licitagoes ou privatizagdes 15%;
Ampliar os atuais parques fabris 13%; Adquirir produtos/marcas de outra empresa

8%: Abrir novas unidades fabris 7%; Participar de concessdes publicas 6%.
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Expectativas para 0s negocios em 2019
Quadro de funcionarios em 2019

Unica escolha

Aumentar o quadro de funcionarios

Manter o quadro de funcionarios com
substituicdes

Manter o quadro de funcionarios sem
substituicdes

Diminuir o quadro de funcionarios

Decorréncia de robotizagao
e automacdo de processos
+ substituigdo por
funcionarios melhor
qualificados

Taxa de resposta: 93%
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cendrio nao faz
nada....

Depende de
VOCE...suas acoes...
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“Seja voceé

mesmo, mas hao
seja sempre o
mesmo”.

Gabriel O Pensador




VIVEMOS UM NOVO MOMENTO
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As empresas e o mercado estao
cada vez mais rapidos,
inteligentes e dinamicos.



Evolucao
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| imos na TV 2
- yimemos o futuro que VImMO

~ alguns anos atras...

Tecnoloyia e o catalizador destas mudancas
e davelocidade com fue ocorren...

“Eric Shimidt CEO Google — A cada dois dias geramos a
qguantidade de informacao que se gerou do inicio da
humanidade até o ano de 2003".

= ':‘J“;‘

JEAN MATOS






4{

JEAN MATOS

Palestrante




te

estran

JEAN PMATOS




Palestrante

JEAN MATOS

SRS L [

NOTRUFR___

-
-

g
"
-
w
=

=




JEAN MATOS






R I

Como podemos nos preparar
para as
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MAS O QUE MELHOR
SE ADAPTA AS
MUDANCAS”

Charles Darwin

JEAN MATOS



MUDA
QU
WDANCA



As trés principais causas

do f2G.CGH40!

1 - Por a culpa nos outros;

2 - A tendéncia imediata a se
culpar e se rebaixar,

3 - Acreditar gue sucesso é uma
guestao de sorte.



“SE VOCE QUER QUE SUA
VIDA SEJA DIFERENTE,
PRECISA ESTAR DISPOSTO A

fager algo dijerente!”




Aproveite o intervalo!

MUDE o que precisa ser MUDADO!!!
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Para fazer mudancas
profundas vocé precisa

de ¢nqpreacao ou de

desespero.
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Uma das coisas mais tristes na vida € chegar ao
fim e olhar para tras com remorso, sabendo que
vocé poderia ter sido, feito e tido mais.

Robin Sharma




PESSOAS



"Algumas

pessoas
querem que as
coisas
acontecam,
algumas

deseja Fazem
elas
acontecer!!
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...VAl COM AS OUTRAS...




DuE
ACONTECEU?

PERDIALGUMA ' i
COISA?
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"NOS SOMOS 0 QUE

FAZEMOS".

Aristoteles



0 QUE SAO

s

ABITO - Acao que se repete com frequéncia e
regularidade, comportamento que alguém
aprende e repete frequentemente.



: . 0 QUE SAO
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' Atitude




Quantos “Ha se
eu tivesse” voce
tem guardado?

Saia da teoria das
hipoteses!



VOCE PRECISA
MUDAR

- Profissionais?
- Pessoais?

- Como voceé encara
um processo de
mudanca?

- Positiva ou
negativamente?



e ter resultados acima daNa I [T L]
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E movimentar-se hoje,
sabendo onde se quer
chegar amanha.

Pt

Primeiro tenha uma mente de alta
performance, depois atitudes de alta
performance e sO entao vocé conseguira
criar para si uma vida de resultados
superiores.
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 Mentalidade de alta
% performance

JEAN MATOS



Mentalidade de alta
performance

o Use metas pra construir sua
escada, mexa-se;

o Aprenda a responder
ao fracasso, resiliéncia;

\{/r o Ame aquilo que vocé

faz;

JEAN MATOS



Atitude dos profissionais
de alta performance

e |niciativa (proatividade);

e Sabem receber feedbacks;
* Buscam a exceléncia;

e Aceitam bem as mudancas;

e Desenvolvem a inteligéncia
emocional;

 Trabalham bem em equipe;
* Orientam-se por resultados.

JEAN MATOS
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Gestao do
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ALGUMAS
PROVOCACGES

e O QUE ESTOU FAZENDO QUE NAO
PRECISA SER FEITO?

* O QUE ESTOU FAZENDO QUE PODERIA SER
FEITO POR OUTRA PESSOA?

e O QUE ESTOU FAZENDO QUE SO EU POSSO
FAZER?

* O QUE EU DEVERIA FAZER QUE NAO ESTOU
FAZENDO?







Como sera seu ano?

JEAN MATOS







vem
sabe faz a
hora, ndo
espera
acontecer!

GERALDO VANDRE




As pessoas esperam toda a
semana pela sexta,
todo o ano pelo verdo,
toda a vida por felicidade!

O que vocé vai fazer?
AGORA!
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E-MAIL

contato@jeanmatos.com.br
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WEBSITE

www.jeanmatos.com.br

)
TELEFONE
(45) 9 9919-8500
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SOLSTEN

ENERGIA SOLAR

www.solsten.com.br | €@ /solstensolar
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