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O MES DAS CRIANGAS
E NO COMERCIO LOCAL!

Confira 03 dicas exclusivas da ACIC para
vocé vender mais no més de outubro!

O dia das criangas € uma das datas mais importantes
para o varejo, ficando atras apenas do Natal e dia das
maes. Confira agora 3 dicas que a ACIC preparou para
voceé vender mais no meés de outubro:

1. Atragdes infantis

Apostar em atracdes infantis, seja nas redes sociais
quanto na loja fisica, ira chamar atencao do publico in-
fantil e deixar os pais mais propensos a realizar as suas
compras em seu estabelecimento, a ideia & trazer o
mundo infantil em peso para gerar conexao com os clien-
tes.

2. Engajamento nas redes sociais

O meés de outubro é so alegria, para as criangas &€ mo-
mento de festejar, comer pipoca e algodao doce, alem de
ganhar presentes. E para os adultos compartilhar esses
momentos magicos € pura diversao.

Aproveitar esse momento para criar campanhas nas
midias € uma grande jogada, levar o seu cliente a com-
partilhar momentos Unicos com as criancgas te deixa mais
proximo ao seu publico, e esse engajamento pode ser
aplicado atraveés de sorteios ou descontos exclusivos para
guem interagir com conteudo.

Outra opgao € levar o publico adulto a um momento
de nostalgia, partilhando de fotos, momentos e historias
dvertidas da infancia.

Quer ir répido vé sozinho. Quer ir longe vd em grupo! Paginal



3. Brindes e Kit Especiais

Engajar o consumidor a adquirir mais produtos com descontos exclusivos e até mesmo
brindes pode aumentar seu ticket médio de vendas, uma opg¢ao € investir em kit de pre-
sentes prontos.

A montagem de Kit pode ser feita com os produtos que mais saem na loja, seguindo o
gosto dos pequeninos. Com isso o consumidor mirim tem opg¢oes variadas em um unico
presente e isso faz com que o cliente adquira tudo no mesmo local.

4. Dica Extra

Segunda pesquisa, grande parte dos clientes deixam para fazer suas compras proximeo ao
dia 12, sendo a segunda semana do més de outubro, e ter uma equipe preparada para
esse grande fluxo & essencial, principalmente o time de crediario

Faca a capacitacao da sua equipe gratuitamente com a consultoria de crédito e cobranca
da ACIC e aproveite ao maximo as vendas dos dias das criangas!
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