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O gue fazemos?

Experiéncia do Cliente

Ajudamos os empresarios a melhorar suas
vendas preparando seus colaboradores para
entender e atender melhor seus clientes.
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Felto por guem conhece

Desenvolvida por ESPECIALISTAS que
conhecem profundamente as
necessidades dos PEQUENOS e MEDIOS
empresarios do pais, utilizando
metodologias de LIFELONG LEARNING,
conceito importado de empresas de alta
tecnologia.
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O ACESSO

O acesso sera feito pelo dominio da
entidade , por meio de uma
tecnologia de ponta, disponibilizara
todo o conteudo ao empreendedor
por 24 horas, 365 dias por ano, com
acesso de qualquer lugar e em
gualguer dispositivo conectado a
Internet.
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SIMPLES E FACIL

Qualguer pessoa sem conhecimento
tecnologico ird navegar pela plataforma
sem nenhuma dificuldade, pois ela é
Intuitiva, simples e facil.

Basta assistir um video por dia para
mudar a histéria de sua empresa.
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FERRAMENTAS DE APRENDIZADO

® E ® [

< Apostilas e infograficos  Avaliacdo Certificados
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Conteudo
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TRIL HA  Experiencia de Comprado Cliente
— Cursos de vendas, comunicacao e atendimento, com foco

na experiéncia do consumidor.
OESTILO®I°$NEP ‘

| Curso DE ENCANTAR OS CLIENTES

EU COACHINGE ===

Organize Sua Vida, Supere Desafios e Realize Sonhos g

Curso
Experiéncia do Cliente

Os cliente ndo compram produtos e
servigos, eles compram experiéncia!
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Curso
Experiéncia do Colaborador
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Vi’dgo
Livro

AUGUSTO CURY
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A varejo.me transforma livros de nao-ficcdo em Video
Livros. Escolhemos titulos com conteudo transformador.
O Video Livro € um resumo dos pontos-chaves. Vocé
pode escolher entre dezenas de titulos, basta clicar na
capa e assistir.
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Videos curtos com temas atuais, pontuais,
gue tratam das principais mudancas do mercado,
ajudando os empresarios e seus colaboradores a

terem insights para transformar seu negocio.
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MA ST E R Séao aulas ministradas por especialista com
temas atuais, pontuais,

Cl ass gue tratam das principais mudancas do mercado

NOVO
PROFISSIONAL DO
VAREID

NOVO
CONSUMIDOR
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I\/I ar k et i n Contetido com foco pratico no marketing digital para
empresas de pequeno € medio porte.
Digital

Vendendo pelo Facebook I“Stagram Email Marketing

Whatsapp Primeiros passos ,, Primeiros Passos

O que é?
Por que fazer?
Como fazer?
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Exclusividade
voceé 100% no atendimento e relacionamento direto
com seus clientes;

;o e Especializacao
B e n efl CIOS ﬁ{ﬁ}* Vocé s precisa focar no seu associado. A tecnologia, infraestrutura e

p ara a conteudo é por nossa conta.
entidade.

Personalizacao

sua marca forte e exclusiva com um servico proprio.

Flexibilidade

voceé define precos, planos e condicdes

Novos negocios

aumente o potencial de receitas com seu ecossistema
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O assoclado entra no site da entidade para acessar
a plataforma de conteudo.
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Beneficios para o associado.

|
|

CACISPARY;

Experiéncia do Cliente

- Capacitacao continua e diaria a um preco justo

- Treinamento a qualquer hora e onde vocé estiver
- Melhoria e nivelamento do conhecimento da equipe

- Mudanca na cultura da empresa

- Aumento das vendas , produtividade e lucratividade

- Conteudo focado na necessidade do lojista
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Metodologia Unica

PRESENTACAO REGIONAL

Utilizamos o conceito LIFELONG LEARNING que pode ser
resumido na frase. “nunca é cedo ou tarde demais para
aprender’.

Basicamente, significa investir na formacao pessoal ou
profissional de maneira voluntaria, proativa e permanente.

Somos a Unica empresa no Brasil a utilizar Lifelong Learning
com foco nas empresas de pequeno e medio porte.
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O analfabeto do século XXI nGo sera aquele que
néo consegue ler e escrever, mas aquele que ndo
consegue aprender, desaprender, e reaprender.

Alvin Toffler
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Investimento

MENSALIDADE

0 a 100 associados: RS 199,00 implementacdo: RS 700,00
101 a 200 associados: R$ 399,00 implementacdo: RS 1.000,00
201 a 400 associados: RS 699,00 implementacdo: RS 1.500,00

401 a 600 associados: RS 999,00 implementacdo: RS 2.500,00 . ‘u

601 a 800 associados: RS 1.299,00 implementacdo: RS 3.000,00 ey

801 a 1000 associados: RS 1.599,00 implementacdo: RS 3.500,00 0-0\:,}‘

1001 a 1500 associados: R$ 1.999,00 implementacdo: RS 4.000,00 Oc,,, s, "

1501 a 2000 associados: RS 2.499,00 implementacdo: RS 5.000,00
2001 a 3000 associados: RS 2.999,00 implementagdo: RS 6.000,00

EX.: Uma Associacao que tem 150 associados podera

disponibilizar toda a plataforma para o seu associado por apenas
RS 2,66 no boleto da mensalidade.

Desta forma a ACE tem um retorno imediato do investimento mensal aumentando
assim sua gama de produtos e servicos, e colaborando diretamente para o

desenvolvimento do comércio local. varejo.me CACISPARY)



Sugestao de monetizacao

1 — Disponibilizar com baixo custo ou gratuitamente para todos o0s

associados, fortalecendo a imagem da entidade e ajudando na
retencao e fidelizacdo dos associados. ;\
2- Oferecer como diferencial para clientes da curva®ABC” que utilizam . '?Q

algum tipo de servico da entidade.

3 — Lancar um valor simbdlico, “Sugestdo de R$ 4,99”, na Pain,
mensalidade de todos os associados. Por exemplo: para uma Oo,,
entidade com 800 associados, onde o custo seria de R$ 1.299,00 (R$
1,62 por associado), o resultado mensal seria R$ 2.696,00

4 — Comercializar por associado individualmente com o preco a ser
definido pela entidade. )
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