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COOPERACAO DE FORCAS

AGENCIA DE FOMENTO SOCIAL BESOURO, responsavel  do desenvolvimento de cenarios e politicas publicas que
pela implantacito do maior programa de visem o empreendedorismo - e as cooperativas
empreendedorismo voltado aos jovens (15 a 29 anos) em brasileiras, a fim de uma agenda compromissada
situacdo de wulnerabilidade social, e criadora da  nacional com o desenvolvimento econdmico, para
metodologia ByNecessity, que utiliza do empirico,b 0  promover um pacto de cooperacao por um Brasil mais
SABER DE CADA UM A PARTIR DA SUA VIVENCIA, para  empreendedor.

desenvolver um negocio com baixo, ou zero investimento, Utilizando-se de suas relagoes e inser¢oes no
une-se a Confederacao Nacional de Jovens Empresarios  meio, buscara subsidios de apoio e financeiros para a
(Conaje) - com mais de 36 mil empresarios vinculados,  criacdo de umarede de capacitacao eincubacdo de novos
representante ha quase duas décadas de praticas eficazese =~ empreendedores nas areas mais vulneraveis brasileiras.
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OBIJETIVO

Capacitar ao empreendedorismo para que, na contramao cultural, eles passem da busca por um
emprego para o oferecimento de um.
METAS QUANTITATIVAS METAS QUALITATIVAS
Imediata Imediata
Um plano de negdcio porjovem empoderamento e ruptura cultural de

dependéncia do mercado de trabalho vigente

100, 70.

jovens novos
empreendedores

Iniciativa de retomada ou pretensao a estudo/qualificacao

em 3 meses de incubacao: Aumento da perspectiva pessoal e familiar
, Aumento do acesso a bens e servicos

+ de 70% de conversao de ideias de negocios a empreen- Aumento do acesso a alimentacdo de qualidade
dedores reais e aumento da renda individual ou familiar Facilitacio de acesso ao crédito
+de10% de aumento na geragao de emprego Diminuicdo da criminalidade no entorno do negécio

+de 30% de aumento de circulagao de capital na comunidade Afastamento de vicios e drogadicdo



PUBLICO

TODOS OS JOVENS

de 16 a 39 anos
COM VONTADE

DE EMPREENDER

HOMENS QUILOMBOLAS

MULHERES LGBTQI+

BRANCOS PESSOAS COM DEFICIENCIA
NEGROS ESTUDANTES

PARDOS IMIGRANTES

INDIGENAS

Q' é
ACOMPANHAMENTO = /

Os novos empresarios, capacitados a partir do
PROGRAMA BRASIL + EMPREENDEDOR, farao parte da
associacao social da Conaje, sem nenhum custo, e serao
acompanhados durante um ano. Nos trés primeiros
meses, quem fara o processo de incubacao dos negocios
sera a Besouro Agéncia de Fomento Social, por meio de
um call center ativo e passivo, para tirar duvidas e
auxiliar os empreendedores para o avan¢o de suas
iniciativas. Apos esse periodo, durante os outros nove
meses, a Conaje é quem acompanha o0s
empreendedores.

Com capacitacOes técnicas, experiéncias
diferenciadas e praticas que fortalecem os novos
negocios, a Conaje trabalhard com os jovens baseada
nos pilares de gestao, representatividade, integracao,
desenvolvimento e inspiracao.
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/5 s Incubacao

+» 10 etapas

» Identidade visual

» Marketing digital

» Soft Kills

» Design Thinking

» Analise de cenarios
» Desenho do produto
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Negdcdio

Plano de negécios
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INNOVATION BUSINESS PLAN



Esse tal de network

Rede de ralacionamento, rede de contaltos
nu, ainda, o famosn nelwork Tudo isso
& a mesma rede que t2mos no WhatsApp
- gue, antigeamente, tinhamos na agenda
de casa.

Esta base € muito importante
para todo e qualquer negdcio. Em se
‘ratando de um micro ou pequeno
negdcio, entao, ele se torne essencial. E
a partir dela que as primeiras vendas e
a5 primeiras pesquisas de mercado vao
acontecer E dela que vai se originar o
seu primeirn centave - ou o primeiro
milhdo!

Alem de estar estruturada, essa
rede precisa estar organizade. Ou sejq,
segmentada por amigos da escola,
faculdade, bairro, frabalho. Essa divisdo
facilita a sua empreitada, pois pode ser
usada para divulgar, pesguisar e vender,

(kn “Ter uma rede relacionamentos, o chemado network, é d
“Oﬁoe capacidade de fazer conexdes. A chave para 0 sucesso é
° ‘{‘6 uma exlensa rede de contatos, pois quanto mais pessoas se
¢ conhece, maior é @ possibilidade de enconirar as pessoas certas.”

DORNELAS. José Carlas A Empreandedorismo
transformando ideias em n2gécios Rio de Janeiro

Elsevier, 2008

Ter um negocic parece diffcil. mas é muito
simples, sim! Assim como na nossa viada,
onde atuamos e cuidamos de diversas
dreas, como educacdo, lazer, esporle,
trabalho, em um negdcio ndo é muito
diferente. £ nGs precisamos nos resolver
dentro de cada uma dessdas dreads.

Enquento  microempreendedores, ftemos
gue fazer de ludo, mas 1550 ndo 2 um
processo dificil. Com plenejamento e
organizagdo, é possivell

Apesar da conhecida crise. 0s
pequenos negdcios ainda sdo responsdveis
por 52% dos empregos formais do Brasil

e representam oportunidades de trabalho
e desenvolvimento social.

Ainda sequndo o Servico Brasileiro
de Apoio és Micro e Pequenas Empresas
[Sebrael, em 207, os pequends neqdcios
representavam 27% dc Produto Interno
Bruto [PIB) brasileiro. Mais impactante
ainda e que, em 2015, eram 98,5% do TOTAL
de empresas privadas no pais. Conforme
a Relacdo Anual de Informacdes Sociais
(RAIS). no mesmo ano. a massa de
saldrios das empresas era de 44.1% e o
total de empreqos com carteira
representavam 54%.

“Curiosamente, o termo ‘negdcio’ vem do latim negotium, da unido das palavras neg, de negagdo,
com otium, de &cio e prazer No diciandrio, a palavra pode ser utilizada em diversos contextos:
1 Comeérco ou trdfico: 2 Relacdes comerciais. negociacdo. ransacdo: 3. Empresa. gjuste. questio:
entre oulros”

NAKACAWA, Marcela Plano de negdcio t2orie geral.
Baruweri: Manole, 200
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COOPERACAO DE RECURSOS

EMENDAS PARLAMENTARES

Movimento na Camara e Senado Federal em busca de
destinagao de emendas dos parlamentares vinculados
a tematica do empreendedorismo e desenvolvimento
econdomico.

MOBILIZACAO DAS COOPERATIVAS

Buscar junto a Organizacao das Cooperativas do Brasil
(OCB) e Servico Nacional de Aprendizagem do
Cooperativismo (Sescoop) a sensibilizacao das
cooperativas de todo o Brasil para canalizarem seus
investimentos educacionais e sociais no Programa
Brasil + Empreendedor.

COTAS EMPRESARIAIS

A partir de definicdo de cotas relativas a nimero de
jovens, recebimento de doac¢oes de empresas para
aplicacao de turmas em locais de sua preferéncia
(comunidades que estao inseridas ou de sua escolha);

Deducao para a base de calculo do IRPJ e CSLL de até
2% do lucro operacional para Organizacao da
Sociedade Civil; art. 84-B, da Lei 13.019/2014;

Patrocinadores do maior programa de empreendedorismo
brasileiro.
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POR UM BRASIL + EMPREENDEDOR

REALIZACAO

CON

Confederacao Nacional dos Jovens Empresarios

APOIO EXECUCAOQ
* r‘ PATRIA AMADA ’ BESOURO
MIN&‘I.:‘.[TIEIEIENE& [ QUB §F§ slnlﬂ g rE'dir AGENCIA DE FOMENTO SOCIAL




Manual de Execucao
Programa Brasil Mais Empreendedor

O Programa Brasil Mais Empreendedor, uma realizacao da CONAJE - Confederacao
Nacional de Jovens Empreséario com Execucao da BESOURO - Agéncia de Fomento
Social, muito além de ser apenas um projeto social, serd& o MAIOR PROGRAMA DE
TRANSFORMACAO EMPREENDEDORA DA HISTORIA DO BRASIL! Com a replicagdo
da ja validada Metodologia ByNecessity, que utiliza do empirico, o saber de cada um a
partir da sua vivéncia, para desenvolver um negdcio com baixo ou zero investimento.

O Programa tem como Objetivo:

Impactar mais de 100 mil jovens entre 16 a 39 anos, em situagao de vulnerabilidade
social, entre Abril de 2019 a Dezembro de 2020;

Criar mais de 70 mil novas empresas, por meio da aplicacao da metodologia
ByNecessity - BESOURO;

Atuar em todos os estados Brasileiros, através dos associados e parceiros da
CONAJE;

Juntos vamos mais longe:

O PACTO DE COOPERAGAO POR UM BRASIL MAIS EMPREENDEDOR se trata
de uma Cooperacao de forcas para viabilizagao do programa que objetiva nao somente,
impactar mais de 100 mil jovens em situacao de vulnerabilidade social, inicialmente com
30h presenciais, mas também, incubar por mais trés meses e acompanhar por um ano
suas iniciativas empresariais ao associa-los a CONAJE, sem nenhum custo para o Jovem,
garantindo a efetiva concretizacdo de um novo negocio, levando estes jovens ao mercado
de trabalho como microempreendedores, passando da busca de um emprego para o
oferecimento de um.

Etapas:

1) 30 horas de imersao presencial dos alunos - aplicadas em sua localidade;

2) 12 semanas de incubacao acompanhados pela equipe de Consultores da
BESOURO, por 0800, mensagens, telefonemas ativos para monitoramento do
plano de acao pré-definido nas aulas presenciais;

3) 01 ano associados a CONAJE, com acompanhamento de seus movimentos
Jovens locais, acesso a plataforma de geracao de negdcios e disponibilizacdo
de conteldo empreendedor via CONAJE;



Todas as entidade parceiras dos movimentos Jovens de quaisquer municipios, que
queiram apoiar financeira ou institucionalmente o Programa Brasil Mais Empreendedor,
deverdo assinar o PACTO DE COOPERACAO POR UM BRASIL MAIS
EMPREENDEDOR, se comprometendo a Cooperar com a CONAJE na sensibilizacao de
toda sua rede de contatos, para somarem forcas na efetiva aplicacao do programa da
melhor forma possivel.

EXECUCAO

Para o impacto almejado de no minimo 100 mil Jovens, a Meta do Programa é
executar 4.000 turmas em todo o Brasil. Para tanto, o investimento total necessario —
desde os eventos de sensibilizagcao, efetivas reunides de contratagao, aplicacao das
turmas - apés indicacao dos pontos focais, incubacdo dos negdcios por 3 meses, até o
efetivo acompanhamento por um ano da CONAJE - sera de R$164.000.000,00 (Cento e
sessenta e quatro milhdes de reais).

Orcamento esse citado acima, necessario para impactar até 120.000 Jovens -
considerando turmas completas, com 30 em cada turma - resultando em um custo de R$
1.366,67 por Jovem impactado e consequente investimento de R$ 1.953,38 na Abertura
de um novo Negdcio para o Brasil! *(41mil divididos por 21 novos negocios — 70% de
conversao dos 30 jovens impactados) .

Para viabilizacao desse recurso, os esforcos deverao ser cooperados em 4 mil
cotas de R$ 41.000,00 reais — uma cota por turma. Cotas essas que terdo como
“retribuicao direta” a imediata indicacao para aplicacao de uma turma. Ou seja, uma vez
que um apoiador/patrocinador tenha viabilizado a partir de 41mil reais, sua contrapartida
ja sera o direito de indicar o local/MUNICIPIO para aplicagdo e impacto dessa turma. Além
de toda veiculagao de marca nos materiais, eventos de lancamento, formatura e que mais
os envolvidos quiserem potencializar nessa associacao de imagem por todo o Brasil.

Requisitos Minimos:

« Ponto focal / cidade de aplicagao, ligado a um Movimento Jovem associado a CONAJE
(mesmo que de uma cidade mais proxima);

« Cooperacao de Recursos para subsidiar as cotas de R$41.000,00 por turma (podendo
fracionar inclusive em “sub cotas”, ex: 2 cotas de 20.500,00).

 Sala de aula (preferencialmente espaco publico, na comunidade) que contemple até 30
alunos de segunda a sexta.

« Fazer na Comunidade que os alunos se encontram para evitar custos de locomocao.
« A sala deve conter cadeira e mesa para acomodar os 30 alunos.
« Projetor multimidia e computador para acompanhamento das aulas.



Passo a Passo:

1. Sensibilizacao da Comunidade Local sobre o Projeto

« Sugestao de Entidades: entidades “mae” dos nossos movimentos - Associacao
Comercial, Federacdo de Industria, CDL; Entidades empresariais parceiras; Poder
Publico — Assisténcia Social, Prefeitura, Camara de Vereadores; Clubes de Rotary;
Grupos religiosos / Filantrépicos. Entre outros.

« Sensibilizacao através das midias locais;

. Visita a possiveis parceiros para aportarem recursos financeiros no programa:
Cooperativas; Parlamentares; Rotary; Fundos sociais; Associacao Comercial; Grupos de
empresarios em geral.

2. Cronograma de nova turma

« Solicitacdo de Nova turma, via Coordenador ja indicado pelo movimento Associado, para
Direcao do Programa - CONAJE/BESOURO (plataformas online) - 30 dias de
antecedéncia.

« Contrato entre Parceiro financiador da Turma & Besouro/CONAJE;

» Reserva de Local para aula - 5 dias.

« Abertura das Inscrigcoes - 2 semanas antes do 1° dia de aula.

- Até 3 dias antes do 1° dia de aula fechamento das inscri¢oes.

 Periodo Matutino 8h as 13h ou Vespertino 13:30 as 18:30, de segunda a sexta.

3. Durante as aulas
Presenca de um representante do Movimento no inicio das aulas todos os dias.

A metodologia nao contempla qualquer tipo de alimentacao nem transporte. Caso a
entidade da ponta queira providenciar esse “plus”, fica a cargo de cada cidade.

Momento de Formatura da Turma - Programar Coquetel ou Almogo/Jantar (sugestao) —
financiado por parceiros locais.

Evidenciar parceiro financeiro SEMPRE.



4. Incubacao

Apds o termino das aulas presenciais, todos os alunos terdo acesso a plataforma
da BESOURO durante 12 semanas. Nesta plataforma terao acesso a versao digital dos
materiais que ja possuem e além disso, materiais adicionais que auxiliardo para concluir
as metas estabelecidas para os préximos 3 meses, que foram definidas - PLANO DE ACAO
- na semana de imersao.

A BESOURO fara o acompanhamento semana a semana com cada aluno através
de consultaria remota. Além disso disponibilizara um Call Center - 0800, das 08 as 20
horas, para dar suporte aos alunos que precisarem de ajuda.

Resumo da Incubacao

« 3 meses da Besouro (12 SEMANAS);
« 0800 disponivel de segunda a sexta das 8 as 20h;

« Ligacdo ATIVA / Consultoria = Média de 20min por semana x 12 semanas = 4h de
Consultoria Remota por JOVEM (Ativa! Fora que ele pode buscar quanto mais precisar);

« Minimo 4h por Jovem = 120h por Turma
« Mais de 150h TRANSFORMAGAO - POR JOVEM.

5. Associacao CONAJE

Os alunos, a partir da formatura das 30 horas de imersao, farao parte do quadro de
associados da CONAJE - Anuidade Social. Terdo acesso a toda rede de beneficios de
associados, bem como a plataforma CONAJE de geracdo de negdcios, disponibilizacao
de conteudo empreendedor via CONAJE; onde encontrarao material de apoio, cursos e
treinamentos para capacitacdo nas diversas areas que um jovem empresario necessita
para se desenvolver e desenvolver seu negécio.

Tudo isso sem custo para o Jovem!



6. Planilha Financeira

Conforme ja citado no item “EXECUCAQ”, o investimento total necessario de
R$164.000.000,00 - desde os eventos de sensibilizacdo, efetivas reunides de
contratacdo, aplicacdo das turmas, incubacdo dos negécios por 3 meses +
acompanhamento por um ano de todos os movimentos da CONAJE; Quando divididos
proporcionalmente por cada turma que sera aplicada, chegaremos na planilha abaixo.

Material Didatico / Criacao de

Marcas / Professor / Logistica R$12.395,00
Custos {-\dmir?istrativos e R$13.055,00

Sistemicos*
Incubag::u;pil\/Dog g(i)stema / R$4.750,00
Networking + Rede/Plataforma R$10.800,00
Total por Turma R$41.000,00

* Custo administrativo e Sistémico: Este custo € variavel, sendo diluido e provisionado um valor por turma.

Para tanto, importante termos a sensibilidade que os custos, por exemplo com
logistica de uma turma, nunca serao iguais; O esforco “comercial” com eventos e visitas
necessarias para sensibilizacdo e captagao de recurso, sejam para 3 mil ou 4 mil turmas
terdo praticamente o mesmo custo global. Por isso a importancia da COOPERAGAO! Para
que, com esforcos PROPORCIONAIS todos possamos atingir

TRANSFORMADOR, Juntos!!!

resultado



BESOURO

GENCIA DE MENTO SOCIAL
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SYNECESSITY

INNOVATION BUSINESS PLAN

Uma metodologia que

utiliza do empirico,

O SABER DE CADA UM,

A PARTIR DE SUA VIVENCIA,
para desenvolver um
negocio com baixo
OuU zero Investimento.
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Agéncia

Em busca de suprir a deman-
da da incapacidade politica
ou financeira do Estado em
atender as questoes sociais,
as empresas passaram a ter
parte na responsabilidade
com esse aspecto. No vacuo
entre as acoes e investimen-
tos socials que as empresas
de terceiro setor promovem e
oS projetos de responsabili-
dade social que as de segun-
do desenvolvem, é que surge
a Besouro, UMA AGENCIA DE
FOMENTO SOCIAL, CUJO
CAPITAL ENTREGUE E O IN-
TELECTUAL. Pautada pelos

principios de cidadania de in-
clusao e bem estar, a Besouro
V@ has parcerias publi-
co-privadas um caminho para
o atendimento das exigéncias
sociais.

O objeto social da Besouro é
o DESENVOLVIMENTO DE
PROGRAMAS E CAPACI-
TACOES que zelem os direitos
basicos do cidadao, como a
educacao, saude, desenvolvi-
mento protagonista pessoal e
de sua comunidade, além do
interesse e empoderamento
do cidadao com a capacidade
de gerar oportunidades.




como? Z

MINHAS
tmmgns

. 5

L %
4

@ AMBIENTE INTERNO
PLESQUISA :

SN

cha os cards de acordo com a apostila e coloque na orde

). MINHAS
V{IIAIE g/] Ysmns

| %,
\ ' //,,,,
s - 7,
- s il
AR
= IR i
’\% iy
» "5 g
®

ot 'ﬁ" Wil %,
' “,
%,
| Yy
7
£

ﬂusaicu t“

AR

¥

RESULTADO: g




, Fluxograma % de inscricées —1 //

PRESENCIAL SITE DE

> = INSCRICA®
fis q

"ALUN®S - / ONLINE

AGENTES DE
MOBILIZACA®

E/OU PONT® CONFIRMACA®
FOCAL ALUN®

4,






|
diferenciais Z

\/

o

CAPACITACAS
DA REDE DE
PROFESSORES

=y ENSING POR MEIO
DA METODOLOGIA
> BY NECESSITY

AULAS PRESENCIAIS

E MATERIAIS EXTRAS MONITORAMENT®
NA SALA VIRTUAL 0 D8 NEGOCIO

) MATERIAL UMA MARCA L :'g'ﬂ,";c'ﬁgmg".
PEDAGEGICS s PORALUNG "B prpsenALIZAA




o

|

resultados /// PRESENTE EM

~— 11 PAISES

NO MUNDO

+ DE 220
MUNICIPI®S

ATENDIDOS NO BRASIL

! " pelométodo

estimativa e renda acumulada pelos

empreendedores em um ano

de aumento de renda
em 90 dias apoés
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A criagdao de um negécio para si mesmo continua
“Na3ao desista antes de ter a certeza de que vocé é capaz”

ma jovem resolve abrir o préprio negbécio com uma amiga. Nada diferente do
Gpeaim@c diadiamente nessa geragio empreendedora que emergg ocar as coisas sozinho é complicado, né? Ainda mais quandag se nprecisa muito
o . . s i i
"y & » ominada. A diferenca aqui é que falamos da Br . ima grana para ajudar em casa. Ainda bem que o Pedr

iu na metodologia By Necessity maneiras diferentes de

@ Cia Brincarte

ciabrincartepauloafonso

oi-se o tempo em que ser chamado de nerd era sinénimo de algo ruim. O

mundo muda e pra melhor, né! Ainda bem! E quem disse que esse pessoal que
adora passar o dia todo assistindo animes, explorando games ou lendo quadrinhos
também n3o curte se vestir bem? Claro que curte! O Daniel do Nascimento Andrade,
23 anos, da cidade de Paulo Afonso na Bahia, enxergou essa oportunidade e quer tor-
na-la um negécio. Depois que a metodologia By Necessity entrou na vida dele, ai sim
ele viu que pode fazer acontecer!

rincar, ao contrario do que muitos pensam, ndo € sé para a turma dos baixi-

nhos. Brincadeira também ¢é coisa de adulto e, mais do que isso, pode virar até
negdcio. Duvida? Entdo acompanha o que eu tenho para falar sobre o Anténio Edson
Brandao da Silva, 22 anos, e o Alex Camboin Maia, 21 anos, moradores da cidade de
Paulo Afonso, na Bahia. Eles aprenderam a criar o préprio negécio com a metodologia
By Necessity e ja algaram voo!
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Agenciabesouro.com.br

Q) call center 0800 799 9939

n Facebook.com/AgenciaBesouro
Instagram.com/besourodasilva
u Youtube.com/agenciabesouro

I relacionamento@agenciabesouro.com




